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Vor-Ort-Reportage: Das KichenlLab in Hamburg

Selbststandig
dank Finanz-Airbag

.Hier ist alles anders*, sagt Anton Geier, Inhaber des KiichenLabs, eines
450 gm groBen Kichenstudios in Hamburg. Und das trifft in hohem
MaBe auf den Auftritt, das Konzept und ihn selbst zu. Der 27-Jahrige
mit viel Verkaufserfahrung, groBem Selbstbewusstsein und konkreten
Planen, aber ohne nennenswertes Eigenkapital fand mit Der Kreis einen
Verband, der ihm mit einem 360-Grad-Finanz-Airbag den Weg in die
Selbststandigkeit frei machte.

Ein ,Anker" an der B 75,
einer der wichtigsten . . Di hen” d
DurchfahrissiraBen mitten Seln .eigenes Ding zu machen”, davon

traumte Anton Geier schon lange. Dabei

ist er gerade mal 27 Jahre alt. Doch er

weiB, was er will und brennt fiir das Thema K-
che. , Eine Couch zu verkaufen, ist fiir mich wenig
reizvoll. Bei Kiichen kann man sich austoben. Wir
machen kreative Planungen abseits vom Stan-
dard. Wer karierte Maiglockchen sucht, ist bei uns
genau richtig. Darauf ist alles ausgerichtet”, ver-
sichert er, der bei Mabel Schulenburg gelernt hat.
Vieles vom zukunftsweisenden Konzept des
KiichenLab, eines 450 qm groBen Studios iber
zwei Etagen an der viel befahrenen Libecker
StraBe 101 in Hamburg-Hohenfelde, ist seit dem
Start im Sommer 2018 tatsachlich schon umge-
setzt, einiges steht unmittelbar bevor und ein paar

in Hamburg: Durch die
knallgriine Fassade ist das
KiichenLab von Anton Geier
weithin sichtbar.
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weitere Dinge sind angedacht. Der Auftritt wirkt
durch die knallgriine Fassade frisch. Der Name
KiichenLab — Lab steht fir Labor — soll Experi-
mentierfreude signalisieren und der Slogan ,Be-
zahlbare Premiumktichen” neugierig machen. Im
groBziigigen Eingangsbereich steht eine Kiichen-
insel mit uriger Baumkante am Tresen und Korken-
hockern. Dartber schwebt eine kupferglanzende
Designhaube. Hinter einer Schiebetlir befindet
sich eine kiirzlich installierte VR-Lounge. Denn die
Kunden sollen sich unbeobachtet fiihlen, wenn sie
sich ihre neue Kiiche durch die VR-Brille ansehen.

Nur neun Kiichen seiner beiden Partner will
Anton Geier zeigen. Hauptlieferant ist Nobilia und
dazu kommt Beckermann, wenn es um MaBan-
fertigungen geht. Noch ist er dabei, die tibernom-
menen Kiichen seines Vorgangers abzuverkaufen.
Deswegen wird die Ausstellung erst step-by-step
immer cooler. ,Ich mochte die Extreme zeigen,
modern und Landhaus”, erklart er. Alles andere
dazwischen wird ohnehin abgedeckt. Auch mal
Nobilia als Premiumkiiche zu verkaufen, ist fiir ihn
stimmig. ,Ich argere mich zwar, dass man nur ei-
nen weiBen Korpus bekommt, aber von der Quali-
tat her, beispielsweise von der Belastbarkeit der
Ausz(ige, ist das ein tolles Produkt. Wenn man es
richtig gestaltet, bin ich der Meinung, man kann
die Kiichen mit Fug und Recht als Premiumkiiche
bezeichnen.” Zumal das KiichenLab-Team auch
den Trockenbau und alles drumherum zaubert.
Und dafiir gern auf einen Keramikverarbeiter aus
der Familie zuriickgreift. Wenn ein Kunde ein be-
grenztes Budget, aber hohe Anspriiche und viele
Extrawiinsche hat, dann, so Anton Geier, reicht
das Geld bei einem sehr hochwertigen Hersteller
gerade mal fir die Schranke. Deshalb fahrt dieser
Kunde besser mit Nobilia und einem aufgewerte-
ten Umfeld.

Siemens ist im Kiichenlab die A-Gerate-
marke, Miele ein Must-have, und mit KitchenAid
arbeitet er aus Uberzeugung. ,Die gehen in den
Semi-Gastrobereich, da kann man schon mal
einen Schockfroster bestellen.” Hinzu kommt,
dass diese Gerate der Marke einen Exklusiv-
status haben.

Weil Anton Geier ein Perfektionist ist, feilt er
an Planen so lange, bis sie zu 100 Prozent aus-
gereift sind. Ganz schnell meldete er jedoch
Interesse an, als sich abzeichnete, dass sein fril-
herer Arbeitgeber, Kiichen Meyer, den jetzigen
Standort in Hamburg aufgeben wollte. Seine
Ex-Chefs, Inhaber Thorsten Meyer und Filialleiter
Tom Brede (Garant), unterstiitzten ihren friiheren
Angestellten zwar nach Kraften bei seinen Uber-
nahmeplanen, sogar eine Zusammenarbeit mit
ihm war angedacht, denn sie betreiben nach wie
vor ein weiteres Kiichenstudio in Seevetal. Doch
trotz seines allseits hochgelobten Businesspla-
nes war keine Bank bereit, fiir Anton Geier eine
Finanzierung ohne nennenswertes Eigenkapital



‘Ich vill a||e%

‘prinzipielle Sache




I HANDEL

Bewusst beschrénkt
sich Anton Geier bei der
Zahl der Musterkiichen
auf neun, denn er will
JExtreme” zeigen. Die
Vielfalt an Griffen,
Fronten, Armaturen und
Co. wird im KiichenLab
auf konventionelle
Weise vermittelt.

zu stemmen. Eine nervenaufreibende Hange-
partie begann, bis Der Kreis ins Spiel kam. Dann
ging alles ganz schnell.

.Wir investieren in die Person”, erklart Klaus
Speck, Geschaftsfiihrer von Euroteam, das fir den
Verband (Der Kreis) auch die Zentralregulierung
der angeschlossenen Mitglieder abwickelt. Méglich
ist diese unkomplizierte Art der Existenzforderung
seit 2018 durch eine Kooperationshank und zwar
die Vereinigte Volkshank Raiffeisenbank eG in Mi-
chelstadt im Odenwald. Kurze Entscheidungswege
gibt es, weil Euroteam der Partnerbank viele For-
malitaten abnimmt, wie die Bonitatspriifung, die
fiir die Zentralregulierung ohnehin erforderlich ist.
Zudem wird im Vorfeld die personliche und fach-
liche Eignung gepriift und seitens des Verbandes
eine klare Empfehlung ausgesprochen, wenn der
Kontakt hergestellt wird. (Mehr zum Finanz-Airbag
siehe Kasten auf der nachsten Seite.)

enaerin
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sel und Degignha.lbe sowie Regalborde als wohnlicher
- Den Trockenbau erledigt das KiichenLab-Team selbst.

In diesem Fall hatte Klaus Speck, ein erfahre-
ner Banker, keinerlei Zweifel. , Dass ein Mensch in
so jungen Jahren so konkrete Plane hat, ist rela-
tiv selten”, versichert er und lobt die stringente
Umsetzung der Dinge, die im Vorfeld besprochen
worden waren — den Internet-Auftritt, das Um-
switchen auf ein ,papierloses” Biiro oder die
schrittweise Studio-Runderneuerung, wobei der
Abverkauf der vom Vorganger (ibernommenen
Kiichen die Liquiditat in der Startphase sicherstellt.
Der Kreis hatte groBes Interesse, diesen etablier-
ten Kiichenstudio-Standort fiir ein Verbandsmit-
glied zu gewinnen. Perfekt zur Philosophie passt,
dass auch Anton Geiers Mutter im Unterneh-
men tatig ist. Imponiert hat dem Verband, dass
Anton Geier alles selber machen méchte. ,Ich
bin nicht der Typ, der sich vom Hersteller einfach
eine Musterkiiche planen lasst. Ich lass mir nicht
nehmen zu entscheiden, wie sie genau aussehen

g einer modernen Kiiche, die zurzeit eingebaut wird;



soll.” Auch fiir den Online-Auftritt hatte er prazise
Vorstellungen. Eine Agentur holte er eigentlich nur
ins Boot, damit sie diese umsetzt (,Ich bin kein
Vollprofi“). Werbung schaltet er selbst ebenfalls
ausschlieBlich (ber alle google-relevanten Por-
tale. Hier verlasst Anton Geier sich darauf, wie er
personlich einen Kiichenkauf in Angriff nehmen
wiirde: Handy raus und erst mal Kiiche Hamburg
googeln. ,Der erste Eindruck passiert heute on-
line, jedenfalls beim jingeren Publikum. Darauf
fokussiere ich mich”, erklart er zum Thema Auf-
findbarkeit. Mit Kiichenportalen arbeitet er nicht
zusammen (,da investiere ich lieber in meine
eigene Bekanntheit”).

Dass er bei Der Kreis nur zwei Ansprechpart-
ner — Klaus Speck fiirs Thema Finanzen und Sven
Koopmann, Regionalleiter von Der Kreis, fiir Kii-
chenfragen — hat, weill Anton Geier zu schatzen,
auch das Netzwerk des Verbandes und die vielen
Angebote, von denen er aktuell die Endkunden-
finanzierung nutzt, denn: ,Ich will alles selber
machen. Das ist bei mir eine prinzipielle Sache.”
Lieber greift er auf sein familiares Netzwerk zu-
riick. Der eine ist Steinmetz, der andere macht Lo-
gistik. Mit Letzterem hat er eine eigene Montage-
firma gegriindet, die unabhéngig am Markt agiert.

All das funktioniert. Das KiichenLab startete
mit dem verspateten Herbstgeschaft durch. , Wir
haben inzwischen eine kontinuierliche Frequenz
und schlieBen seit Jahresbeginn Sonnabend um
14 Uhr, weil der Nachmittag bei uns keine StoB-
zeit ist. Da lass ich meine Mitarbeiter lieber das
Wochenende mit ihrer Familie verbringen.”

Schon jetzt betragt der Durchschnittspreis pro
Kiiche, wie angestrebt, zwischen 10.000 und
12.000 Euro. Er selbst verkauft kaum noch. ,Herr
Hartmann ist der bessere Verkdufer”, erkennt
Anton Geier neidlos an. Doch er schaut mit ihm
auf die Planungen und feilt an Designdetails. ,Ich
kontrolliere irre viel”, so Geier. Von der Arbeits-
teilung profitieren beide. Der Verkaufer durch
Provisionen und der Inhaber, weil durch Kontrolle
und Nachkalkulation die Reklamationsquote ge-
ring gehalten und der betriebswirtschaftliche
Rohertrag erreicht wird. ,Ich verkaufe nicht tber
den Preis”, erklért er. ,Ich mdchte ein verniinf-
tig kalkuliertes Produkt anbieten. Preisschlachten
brauche ich als kleines Kiichenstudio gar nicht an-
zufangen, da wird man nicht gliicklich und geht
im schlimmsten Fall pleite. Kiichenkauf ist letzten
Endes eine Sache des Vertrauens.” Wichtig ist ihm
Durchgéngigkeit, dass die Kiiche ins Haus passt.
Deshalb schaut er auf die Bodenbelage, dass die
Lichtfarbe der Dunstabzugshaube zu der tibrigen
Kiichenbeleuchtung passt und viele andere Klei-
nigkeiten mehr.

Und Anton Geier hat noch viel vor. ,, Ich méchte
mich bald von Kunststoff-Arbeitsplatten verab-
schieden”, erklart er. Im Objektgeschaft bleiben
sie ein Thema, aber mit seinem Partner arbeitet

er an einem Konzept, Keramik fiir jede Preislage
anbieten zu konnen. Parallel dazu entwickelt er
gerade Waschtische mit Vollkeramikverschalung
aus Kiichenmabeln. Keramik hat es ihm angetan.

In den IT-Systemen ist auch schon eine Han-
delsmarke hinterlegt, die kommen wird, denn ,da
geht die Reise hin”. Dann heift es ,KiichenLab
N1“ und ,KiichenLab N2". Susanne Kraft

Der Kreis bietet seinen Mitgliedern in Kooperation mit der

Vereinigte Volksbank Raiffeisenbank eG ein Rundum-sorglos-Paket
an, lasst ihnen jedoch alle Freiheiten, darauf zurtickzugreifen oder in
Eigenregie tatig zu sein. ,Das gehort zu unserer Philosophie und das
nehmen wir sehr ernst®, versichert Klaus Speck, Geschéaftsfluhrer von

Euroteam. Im Einzelnen gehdren dazu beispielsweise:

Existenzgriindung

Maglich ist eine Existenzgriindung durch die Kooperation mit der Vereinigten Volksbank Raiffeisenbank eG
seit 2018 sogar ohne nennenswertes Eigenkapital. Wenn Der Kreis von der persénlichen und fachlichen
Eignung des Bewerbers iiberzeugt ist, gibt er dem Nachwuchs eine Chance und investiert in die Person.

Das gilt auch fiir Ubernahmen.

Ausstellungsfinanzierung

Das Modell fiir die Finanzierung der Musterausstellung sieht einerseits eine fest kalkulierbare Rate, die sich
aus der vom Inhaber bestimmten Laufzeit und attraktiven Konditionen errechnet, vor und bietet andererseits
flexible Tilgungsoptionen. Auch bei der Laden- und Studiogestaltung, die das Einkaufserlebnis fordert,
unterstiitzt Der Kreis seine Partner nicht nur mit praktischen Ideen, sondern auch bei der Finanzierung.

Endkundenfinanzierung

Ein beliebtes Instrument und deshalb erfolgreich ist die Endkundenfinanzierung. Kiichenkauf auf Raten
erlaubt das eigentlich angedachte Budget problemlos zu erhdhen. Der Inhaber profitiert davon,
dass die Kunden gern auf eine Alles-aus-einer-Hand-Finanzierung zuriickgreifen, die mit dem Programm

WVorteilskauf* moglich ist.

Anzahlungsbiirgschaften

Unternehmenspleiten haben Kunden dafiir sensibilisiert, fiir die beim Kiichenkauf iibliche Anzahlung
Sicherheiten zu verlangen. Auch dafiir hat Der Kreis eine schnelle, unkomplizierte und digitalisierte
Lisung im Portfolio.

Unten: Existenzgriindung ohne nennens-
wertes Eigenkapital — wie das miglich ist,
erlauterten Klaus Speck, Euroteam-
Geschéaftsfiihrer (1.), und Studicinhaber
Anton Geier (M.) ,kiichenprofi‘-Redakteurin -~
Susanne Kraft im KiichenLab-Studio.
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